SANTIAGO DE CHILE - CONSULTORIA ESTRATEGICA

Claridad, orden y accidén
para negocios reales

MVP Consultores — Resumen ejecutivo
Intervencién de consultoria que evalla y estructura los tres pilares que

sostienen cualquier negocio: técnico, comercial y legal. No acompafiamos
indefinidamente: entramos, ordenamos lo critico y salimos dejando estructura.

Técnico Comercial Legal
Cémo funciona realmente el Cémo genera ingresos reales Cémo se sostiene y proyecta
negocio

60-90 UF 100 UF 300 72 h

DIAS DE INTERVENCION FEE ANALISIS BASE TOPE MAXIMO PRIMERA REUNION
mvpconsultoreschile@gmail.com - +56 9 5254 1101 - Providencia 1208 0f. 804, Santiago
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01 Cuando se justifica una intervencion

® El desorden ya cuesta dinero ® Las decisiones se postergan
Las ineficiencias operativas y estratégicas La incertidumbre paraliza la accién ejecutiva y se
generan pérdidas cuantificables. pierden oportunidades.

e El negocio perdio foco ® Crecimiento o crisis
Desviacion del modelo original sin los ajustes Puntos de inflexién que exigen objetividad y
necesarios. criterio experto.

02 Fallas estructurales que corregimos

01 Desconexidn técnica-comercial
Decisiones técnicas desconectadas de lo comercial: productos que no responden al mercado.

02 Ventas sin fundamento legal
Riesgos contractuales y vulnerabilidades que comprometen la operacion.

03 Estructuras que frenan
Estructuras legales que limitan expansion, inversién o capitalizacién.

04 Improvisacién prolongada

Operacion reactiva, sin procesos claros ni métricas de control.

05 Falta de coordinacién
Silos internos y decisiones contradictorias que afectan el rendimiento.

MVP CONSULTORES - DIAGNOSTICO
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03 Los tres pilares del negocio

Cada pilar se evalla en seis dimensiones y se coordina permanentemente con los otros dos.

PILAR 01 PILAR 02 PILAR 03
7 - -
Tecnico Comercial Legal
Cémo funciona realmente el Cémo genera ingresos reales Cémo se sostiene y proyecta
fIS9ecIo I Propuesta de valor I Estructura societaria
I Modelo de negocio Claridad del beneficio Gobierno corporativo
Légica de creaci6n de valor I Cliente objetivo I Contratos
| Operacion Segmentacién y mercado Vinculaciones y obligaciones
Eficiencia del dia a dia I Estrategia comercial I Riesgos legales
I Costos Plan para convertir clientes Exposiciones y contingencias
Estructura y punto de equilibrio I ventas actuales I Responsabilidades
I Procesos Resultados y tendencias Proteccién de socios
Flujos estandarizados y | canales I Inversién
m-edible? ) Distribucién y contacto Atraccién de capital
I Ejecucién I Traccién I Proyeccién

Equipo y recursos para
implementar

I Escalabilidad
Crecimiento sostenible real

Métricas verificables Blindaje juridico

04 Coordinacion permanente entre pilares

Técnico & Comercial Comercial ¢ Legal Técnico o Legal
Producto perfecto que nadie Ventas agresivas sin contratos Operacion eficiente con riesgos
compra, o ventas de algo que no que las respalden o protejan. legales no mitigados.

se puede operar.
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05 Dos vias de accién

ViA 1

Evaluacion y activacion de
nuevos proyectos

Para emprendimientos en etapa inicial que necesitan
validar su modelo y estructurarse desde el origen.

e Validacion estructural
Verificar viabilidad antes de invertir

® Modelo minimo viable
Propuesta comercial con pilares sélidos

e Estructuracion inicial
Organizar desde cero con criterio experto

e Activacion estratégica
Plan de lanzamiento con alto potencial

06 Cémo trabajamos

ViA 2

Estructuracion y
reestructuracion de empresas
en marcha

Para empresas establecidas que necesitan ordenar
su modelo, corregir desviaciones o redefinir su
estrategia.

e Diagnéstico integral
Evaluacion objetiva del estado actual

e Correccion de desvios
Ajustes criticos para restaurar equilibrio

e Reestructuracion
Redefinir rumbo para crecer sostenidamente

e Recuperacion de rumbo
Intervencion en crisis o inflexion

Intensivo Inmediato Estructurado
Trabajo concentrado de alto Accion desde el dia uno, no Metodologia probada con
impacto durante todo el proceso. estudios tedricos sin aplicacion. entregables claros y medibles.
= Intervencién focalizada = Primera reunién en 72 horas = Etapas bien definidas
= Recursos especializados = Entregables desde la semana 1 = Entregables estandarizados
= Objetivos claros por etapa = Decisiones accionables = Métricas de avance

MVP CONSULTORES - VIAS Y METODO
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07 Duraciéon y modelo econémico

Intervencion de 60 a 90 dias

DIA © 72 H SEMANA 4 SEMANA 8 DIA 90
Inicio 12 reunién Diagnéstico Estrategias Hoja de ruta

Plazo acotado con punto de partida y llegada definidos. No generamos dependencia.

Fee analisis base UF 100

Evaluacion profunda, diagnéstico estructural, correccién y ordenamiento.

Total maximo U F 300

Tres pilares coordinados, escenarios y entregables accionables.

Forma de pago por tercios, con base minima de UF 100. El UF 300 es un tope maximo para los tres pilares
coordinados, no una obligacién: el cliente parte con el Fee andlisis base y define el alcance segun las prioridades de
Su negocio.

08 Qué recibe el cliente

01 02 03

Diagndstico integral Estado de cada pilar Riesgos identificados
Visién 360° del negocio Evaluacién detallada Amenazas cuantificadas

04 05 06

Oportunidades concretas Escenarios viables Estrategias inmediatas
Areas de crecimiento Alternativas factibles Préximos pasos

07

Hoja de ruta clara
Plan de accién priorizado

MVP CONSULTORES - MODELO Y ENTREGABLES

05



09 Nuestro diferencial

NO—YENDEHORAS NO—PROMETEEXETO NO—EXTIENDEPROCESOS

Vende estructura Entrega claridad Eficiencia en el tiempo
No contamos horas: construimos Informacién real para tomar Entramos, ordenamos y salimos

un negocio ordenado. decisiones correctas. dejando estructura.
NO—TRABAFA—EN—STLOS STN-—DESBALANEES SIN-DEPENDENCTA

Enfoque integral Sincronizacién constante Legado permanente
Evaluamos los pilares y su Coordina técnico, comercial y legal Cuando nos vamos, la estructura
coordinaciéon permanente. en tiempo real. queda instalada.

10 Conversemos

-

Ordenamos los tres pilares del negocio para que
las decisiones funcionen hoy.
EMATL TELEFONO / WHATSAPP OFICINA
mvpconsultoreschile@gmail.com +56 9 5254 1101 Providencia 1208, Of. 804
Providencia, Santiago de Chile - mvpchile.lovable.app

\_
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